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4.b Job Aid Netwerken  

 
Deze job aid is een geheugensteun die jou als medewerker snel de benodigde informatie verschaft 

tijdens het netwerken.  

 

Er zijn 2 opties: 

1 2 

Onverwachts kom je een interessante partner 
tegen 

Je plant een afspraak met een partner die je 
graag wilt spreken 

 

 

Pitch Netwerkgesprek 

Probeer niet volledig te zijn! Neem de tijd om jezelf voor te bereiden op de 
afspraak 

Waar moet je aan denken: 

 WAAROM doe je wat je doet? 

 Welke elementen van de bibliotheek, jezelf 
en jouw activiteiten zijn interessant voor de 

ander? 

 Unique Selling Points (sleutelwoorden) 
opschrijven 

Waar moet je aan denken: 

 Welke verwachtingen heeft je partner? 

 Wat is het doel van het gesprek? 

 Unique Selling Points (sleutelwoorden) 
opschrijven 

 Hoe zorg je voor follow-up? 

 

Unique Selling Points (sleutelwoorden) voor pitch en netwerkgesprek:  

Waarin zijn we onderscheidend? 

 

Wat betekent dat voor jouw 
partner….? 
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